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Roviden a JayStack-rol

Eves arbevétel: $1 .2m uUsD Budapest és London képviselet
Termékek nagyvallalati JavaScript és Microservices fejlesztéknek

201 1-ben alapitva . .
30 fejleszto

Magas szinvonaly, exkluziv egyedi megoldasol nagyvillalati iigyfeleknek

Magvetd kor 2012-ben, ndovekedési kor 2015-ben
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JayStack exit vizio

Szaz folotti Féltucat Millios B .o hillie UsD
nagysagrendd . .
éves bevétel

letolto

»10bb |l Esls

tizmillids” exit

arték 2020-ban

|étszam termékvonal

Nem ezzel a vizioval szilettlink, lassan alakult
Benchmark, benchmark, benchmark!

Kulfoldi VC konzultaciok
Trend kovetés
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Miért kell nekiink exit?

Ez az iparagi irany — a fejleszt6 eszk6zok

N Exit window 2: konszolidalodnak
Profitable company
Exit window 1 A beffektetest kapott cege’k szamara ez a
Strategic asset természetes (egyetlen?) ut

Mi is ezt szeretnénk — nagy céget eladni, jol
keresni

A likvidacids- és hozamels6bbség miatt
elemi érdeklink a hatalmas exit érték és
hogy mi vezessuk a folyamatot!
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Céges mantra

AZ EXIT A LENYEG, MINDEN MAS CSAK
FUST.
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Kell-e exit strategia?

The Exit Curve

Ritkan kopogtat be a vevé magatol. s

Magvet6 toke elbtt irany

Novekedési toke bevonasakor konkrétumok
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Hogyan , késziil a strategia”?

Elmélet JayStack
% Te kezdeményezed a stratégiat! = Mi alkotjuk, a befektetd segitségeével
% Ismerd az 6koszisztémad! % Kritikus beszallitok és vevok
% Kovesd nyomon a felvasarlasokat! = Az informatika kilondsen pordg
% Tudatosan készulj! = 2012 oOta ezzel a szemuveggel
% Kooperalj! % K6z8s blog, események, integralt termekek
= Nem a stratégia, a tett a lényeg! % Nincs fancy dokumentum, tettek vannak

% Folyamatosan valtozik! % Fejlesztoeszkodz piaca ~9 honapos ciklusok




JayStack (o
A JayStack-nel

)

Technoldgiai szinergiak alapjan t6bb jelolt, beszallitok és vevok is

)

Adatbazisokban is kerestliink, kulcsszé alapon — okosan kell, sok a zaj, de sok a meglepetes
Is!

)

A hatalmasok (Google, Microsoft) kicsi eséllyel

)

Ahogy a termékeink valtoznak, a strategia is valtozik

)

A méret a lényeg (foleg a ndvekedési toke utan!)

)

Konkrét tettek ennek érdekében — exitre tervezett termékvonal, késdbb kommunikacio,
partnerségek

)

Folyamatosan kovetjik és elemezzik a felvasarlasaikat (tanacsado!)

= Van ,megkozelitési” terv a legtdbbre: integracio, kézos publikacidk, esemenyek, ...




JayStack §o
Osszefoglalé

= Ha kockazati tokét vontunk be, az EXIT a Vegso Megoldas

% Sokkal konnyebb, ha mar eleve ezzel a szemuveggel nézziik a projektet
% Legyen tervink erre is, mar eleve legyenek EXIT partner jel6ltek

= Az EXIT még sokkal hosszabb folyamat, mint a tokebevonas

% Az EXIT-hez sokszor partneri, viszonteladoi, tgyfél- ... - kapcsolatokon

keresztul vezet az Ut




